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2 Kontraktabrechnung am Beispiel
»Kundenbonus«

Die Kontraktabrechnung kann kunden- wie lieferantenseitig glei-
chermaRen fiir zahlreiche Einsatzbereiche genutzt werden, die in
den Folgekapiteln beschrieben werden. Es ist allerdings wichtig,
dass Sie zunachst die generelle Funktionsweise der Kontrakt-
abrechnung verstehen. Daher werden wir sie im ersten Schritt an-
hand eines einfachen Beispiels erklaren.

Anwendungsfall

Ein Kunde kauft Handelsware bei unserer Musterfirma

ein, die die S/4AHANA-Kontraktabrechnung nutzt. Auf

diesen Umsatz erhalt er einen Bonus. Dieser wird mo-

natlich berechnet und ausgeschittet. Riuckwirkende

Korrekturen mussen hierbei berlcksichtigt werden.
Die Bonusvereinbarung wird in einem Konditionskontrakt abge-
bildet.

2.1 Konditionskontrakt fiir kundenseitige Abrechnung

Im Mittelpunkt jeder Abrechnung steht der Konditionskontrakt. Hier de-
finieren Sie die Regeln fiir die Ermittlung der Vergiitungsbasis, die Ab-
rechnungszeitpunkte, die Héhe der Vergltung und den Vergutungs-
empfanger.

Mithilfe der folgenden Fiori-Kachel konnen Sie Kon-
i . ontrakte pflegen
trakte anlegen, anzeigen oder andern: Kenditionskontrakte

(7]
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KONTRAKTABRECHNUNG AM BEISPIEL » KUNDENBONUS«

Fir unseren Beispielkunden 70700004 — Fahrradhandel Rad&Tat
GmbH wurde bereits ein Konditionskontrakt angelegt, den wir nach-
folgend betrachten wollen (siehe Abbildung 2.1).

Abbildung 2.1: Einstiegsbild Konditionskontrakt

Die Kopfinformationen des Kontraktes, zu sehen in Abbildung 2.2, ent-
halten die Kontraktnummer, den Gultigkeitszeitraum sowie den Eigen-
timer des Kontraktes (unser Beispielkunde), der einen Umsatzbonus
fur das Jahr 2020 erhalten soll. In der Regel werden die Kontrakte fir

die Kontraktabrechnung fur ein Geschéaftsjahr angelegt.

Konditionskontrakt: 1000000000

Kunde: | 10100004

Fahrradhandel Rad&Tat GmbH

von: 01.01.2020

bis: 131.12.2020

Abbildung 2.2: Kopfinformationen
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KONTRAKTABRECHNUNG AM BEISPIEL » KUNDENBONUS«

Weitere Detailinformationen zum Kontrakt lassen sich Uber die Rei-
terstruktur unterhalb der Kopfdaten aufrufen bzw. pflegen (Abbildung
2.3). Im Folgenden zeigen wir lhnen, was sich hinter den einzelnen
Reitern verbirgt.

Abbildung 2.3: Reiterstruktur im Konditionskontrakt

Uber den Reiter BASISDATEN gelangen Sie zur KONTRAKTART (siehe
Abbildung 2.4). Diese steuert unter anderem den Kontraktnummern-
kreis, die zugeordneten Tabellen zur Ermittlung des Umsatzes und
welche Konditionsarten im Kontrakt hinterlegt werden konnen. Zudem
kénnen Sie die KONTRAKT(abrechnungs)WAHRUNG und eine ZAH-
LUNGSBEDINGUNG flir die Abrechnungsbelege festlegen. Es stehen
aulRerdem mehrere Felder fiir Referenzangaben zur Verfiigung, Gber
die beispielsweise eine externe Kontrakthummer hinterlegt werden
kann. Bei unserem Beispielkontrakt handelt es sich um einen Ver-
kaufsbonus in EUR. Die KONTRAKTKATEGORIE, im Beispiel 0S Um-
satzbonus, ist ein weiteres Gruppierungskriterium fur die Kontrakte
und kann beispielsweise in Reportselektionen verwendet oder im Rah-
men der Konten-/Preisfindung berucksichtigt werden. Sie wird in den
Systemeinstellungen der Kontraktart hinterlegt und kann innerhalb der
Kontraktpflege nicht gedndert werden. Den Kontraktarten lassen sich
unterschiedliche Prozessvarianten zuordnen, sodass innerhalb einer
Kontraktart diverse Bonusarten unterschieden werden kdnnen. Nahe-
res zu Prozessvarianten erfahren Sie im Abschnitt 5.3.

Abbildung 2.4: Reiter »Basisdaten«
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KONTRAKTABRECHNUNG AM BEISPIEL » KUNDENBONUS«

Auf dem Reiter VERKAUF (Abbildung 2.5) erfolgt die Zuordnung zu den
SAP-Organisationseinheiten; bei einem Kundenkontrakt ist dies der
Vertriebsbereich.

Verkaufsorganisation: | 1010 nland VerkOrg. DE
Vertriebsweg: | 10 Direktverkauf
Sparte: | 00 Produktsparte 00
Verkaufsburo:

Verkéufergruppe:

Abbildung 2.5: Reiter »Verkauf«

Der Reiter ADMINISTRATION (Abbildung 2.6) zeigt an, wer den Kontrakt
wann angelegt oder geandert hat.

Angelegt von: Letzter Anderer:
Angelegt am: Sonntag, 31. Mai 2020 Letzte Anderung:
Angelegt um: 15:36:19 Letzte Anderung um: 00:00:00

Zeitzone: CET

externer Partner:

Abbildung 2.6: Reiter »Administration«

Abbildung 2.7 zeigt einen Ausschnitt des Screens zum Reiter KOPF-
TEXTE, in dem Sie Bearbeitungshinweise oder Texte, die in Formularen
ausgegeben werden sollen, vermerken kénnen.

Abbildung 2.7: Reiter »Kopftexte«

Hier hinterlegte Texte konnen beispielsweise auf dem Abrechnungs-
formular angedruckt werden.
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KONTRAKTABRECHNUNG AM BEISPIEL » KUNDENBONUS«

Der Reiter STATUS informiert Sie daruber, ob der Kontrakt neu, freige-
geben, gesperrt oder logisch geloscht ist (siehe Abbildung 2.8). Ein
Kontrakt mit dem Status »neu« kann noch nicht abgerechnet werden.
Es muss erst eine Freigabe erfolgen. Auch wenn ein Kontrakt gesperrt
oder geldscht wurde, ist eine Abrechnung nicht mehr moglich. Unser
Beispielkontrakt wurde bereits freigegeben und steht somit zur Ab-
rechnung bereit.

Systemstatus Anwenderstatus Vorgénge

aktive Systemstatus

freigegeben

Abbildung 2.8: Reiter »Status«

Auf dem Reiter UMSATZSELEKTIONSKRITERIEN definieren Sie, welche
Umsatze als Basis fir die Vergiitung herangezogen werden sollen.
Hierzu stehen lhnen verschiedene Funktionen in der Icon-Leiste zur
Verfigung:

EY

B

B EEREN = B E

Neben den in SAP gangigen Funktionen zum Filtern, Sortieren, Layout
gestalten usw. werden Sie hier insbesondere mit den lcons zum Ein-
fligen einer |@| oder mehrerer |B| Zeilen, Léschen [©] oder Kopieren
|| von Zeilen arbeiten.

Im Beispiel sollen alle Umséatze des Kunden in der Verkaufsorganisa-
tion 1010 selektiert werden (siehe Abbildung 2.9). Hier kénnten Sie
z.B. auch Einschrénkungen (siehe Spalte INKL/EXKL fur inklusive/ex-
klusive) auf bestimmte Warengruppen und/oder Artikel vornehmen.

Abbildung 2.9: Reiter »Umsatzselektionskriterien«
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