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2 S/4HANA: Stammdaten

Die Einfiihrung von HANA und S/4HANA bedingt zum einen Fiori
als neues Bedienungskonzept und hat zum anderen Auswirkun-
gen auf die Material- und Kundenstammdaten. Genau um diese
soll es im nachfolgenden Kapitel gehen. Es werden Struktur und
Bedeutung der Stammdaten fiir den Vertriebsprozess dargestellit.

Etappe: Basis aller Daten

Nach der Einfuhrung von S/4HANA werden Sie fur die
Pflege vertriebsrelevanter Stammdaten verantwortlich
sein. Somit sind Sie Mitglied des Teilprojekts »Ver-
trieb« und beschaftigen sich insbesondere mit dem
Aufbau der Material- und Kundenstammdaten.

Stammdaten

Stammdaten sind Informationen im System, die Uber
einen langeren Zeitraum unverandert bleiben und
Daten als Vorschlagswerte fiir Anwendungen liefern.
Im Bereich SD sind das in erster Linie der Kunden-
und Materialstamm, aber auch Konditionen (wie z.B.
Preise) werden als Stammdaten gefuhrt.

2.1 Materialstamm

Im Standard SAP ERP war die Materialnummer auf maximal 18 Stellen
begrenzt. Gerade bei einem sprechenden Aufbau einer Materialnum-
mer (z.B. kann die Reifengrofie ein Bestandteil einer Materialnummer
sein) kam man durchaus an diese vorgegebene Grenze. Mit S/4AHANA
wird die Materialnummer auf 40 Stellen erweitert, was diesbezuglich
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S/4HANA: STAMMDATEN

mit einer groReren Flexibilitdt einhergeht. Der Materialkurztext bleibt
weiterhin auf 40 Zeichen begrenzt.

Der eingeschrankte Nutzen der Langenerweiterung

Bedauerlicherweise ist die Langenerweiterung nur
unter gewissen Rahmenbedingungen maglich. SAP
gibt unter http://help.sap.com verschiedene Hinweise
auf Einschrankungen in Bezug auf die Integration der
SAP-Supply-Chain-Management-Anwendungen.

Ein Material kdnnen Sie mit der Kachel »Material anzeigen« aufrufen
(siehe Abbildung 2.1).

Material anzeigen

Abbildung 2.1: Kachel »Material anzeigen«

Bevor Sie sich einen Materialstammsatz im Detail ansehen, machen
Sie sich auf dem Einstiegsbildschirm als Erstes mit den unterschied-
lichen Auswahlmoglichkeiten in der ersten Zeile vertraut. Nachdem
Sie die gewlinschte Materialnummer eingegeben haben, sollten Sie
als Nachstes die Sichten selektieren, die Sie sich anzeigen lassen
wollen. Klicken Sie hierzu auf den Button SicHTENAUSWAHL (siehe Abbil-
dung 2.2).

Abbildung 2.2: Materialstamm — Auswabhlkriterien

28



S/4HANA: STAMMDATEN

Sichten gliedern das Material nach Anforderungen der Module wie
Vertrieb, Einkauf, Produktion usw. Der Umfang der SiIcCHTENAUSWAHL ist
davon abhangig, in welchen Modulen das Material gebraucht wird, so
ist z. B. bei einem eigenhergestellten Material die Sicht fir den Einkauf
nicht angelegt.

Konzentrieren Sie sich an dieser Stelle auf die flir den Vertriebsprozess
wichtigsten Daten. Zu diesem Zweck wahlen Sie die in Abbildung 2.3
markierten Sichten aus.

Abbildung 2.3: Materialstamm » Sichtenauswahl«

Fir den Fall, dass Sie sich mehrfach Materialstammdaten ansehen
mussen, kdnnen Sie sich diese Auswahl auch als Voreinstellung si-
chern.

Nachdem Sie gedriickt haben, erhalten Sie die Aufforderung,
Organisationsdaten anzugeben (siehe Abbildung 2.4).
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S/4HANA: STAMMDATEN

Organisationsebenen

soveregan ]

Organisationsebenen

Werk: Plant 1 US

Lageror: Std. storage 1

Verkaufsorg - Inland VerkOrg. US
Vertriebsweg: [ 10| Direlwverkauf

Abbildung 2.4: Materialstamm — Auswahl Organisationseinheiten

Dies geschieht vor dem Hintergrund, dass folgende der in Abbil-
dung 2.3 dargestellten ausgewahlten Sichten immer Bezlige zu Orga-

nisationseinheiten haben (siehe Tabelle 2.1).

Sicht Organisationseinheit

VERTRIEB: VERKAUFSORGDATEN 1 und

Verkaufsorganisation und

VERTRIEB: VERKAUFSORGDATEN 2 Vertriebsweg

VERTRIEBSTEXT Verkaufsorganisation und
Vertriebsweg

DisposiTioN 1 BIS 4 Werk

ALLG. WERKSDATEN / LAGERUNG 1 und
ALLG. WERKSDATEN / LAGERUNG 2

Werk und Lagerort

Tabelle 2.1: Sichten mit Bezug zu Organisationseinheiten

In der Konsequenz bedeutet dies: Ein Material kann z.B. in den oben
genannten Sichten VERTRIEB: VERKAUFSORGDATEN 1 und VERTRIEB: VER-
kaursorGDATEN 2 fUr unterschiedliche Vertriebswege angelegt sein,
und in den entsprechenden Auspragungen zu diesen Vertriebswegen

kann das Feld WErk bspw. einen anderen Wert enthalten.
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S/4HANA: STAMMDATEN

Wenn Sie nicht sicher sind, flr welches Werk, welchen Lagerort und
Vertriebsweg das Material angelegt ist, nutzen Sie fur die Auswahl die
(F4]-Wertehilfe; hier werden lhnen alle bereits zuldssigen Kombina-
tionen angezeigt.

Es ist an dieser Stelle ebenfalls mdglich, die Auswahl dauerhaft Gber

den Button ERNECLEEN: zu sichern.

Aktivieren Sie die Checkbox ORGEBENEN/PROFILE NUR AUF ANFORDERUNG,
wenn die bisher angegebenen Daten fir die zukinftige Bearbeitung
aller weiteren Materialstammsatze gelten sollen. Wollen Sie diese Ein-
stellung erneut andern, missen Sie die Auswahl der Organisations-
einheiten Uber den Button OrcEBENEN (siehe Abbildung 2.2) erst
wieder aufrufen.

Nachfolgend wird auf die wichtigsten Details der ausgewahlten Sich-
ten eingegangen.

2.1.1 Sicht »Grunddaten 1«

Abbildung 2.5: Materialstamm — Sicht » Grunddaten 1«
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