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2	 Zuordnung von Nummernkreisen

In diesem Kapitel widmen wir uns den unterschiedlichen Möglich-
keiten, die Nummernkreise der Objekte / Rollen Debitor, Kreditor 
und Geschäftspartner im Rahmen einer Synchronisation (Ab-
schnitt 7.3.1) zusammenzuführen. Dabei müssen zum einen die 
Nummernkreise der Einzelobjekte eingerichtet und zum anderen 
die Kontengruppen ausgesteuert werden.

Für folgende Nummernkreiskonstellationen werde ich Ihnen die im 
Customizing einzustellenden Parameter zeigen:

ff Geschäftspartner, Debitor und Kreditor haben dieselbe Num-
mer,

ff Geschäftspartner und Debitor haben dieselbe Nummer – Kre-
ditor hat abweichende Nummer,

ff Geschäftspartner und Kreditor haben dieselbe Nummer – De-
bitor hat abweichende Nummer,

ff Geschäftspartner, Debitor und Kreditor haben jeder eine ei-
gene Nummer.

2.1	 Geschäftspartner / Debitor / Kreditor – identische 
Nummer

Zunächst betrachten wir den Fall, dass alle drei Objekte (Debitor, Kre-
ditor, und Geschäftspartner) gemäß Abbildung 2.1 dieselbe Nummer 
zugeordnet bekommen, in unserem Beispiel die »200000«. Dazu müs-
sen Nummernkreise und Kontengruppen entsprechend ausgesteuert 
werden.
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Abbildung 2.1: Nummerngleichheit GP / Debitor / Kreditor

Diese Konstellation bietet sich beispielsweise an, wenn Sie in einem 
Greenfieldansatz (siehe Abschnitt 7.4) die Stammdaten komplett neu 
anlegen und aus den Fachbereichen keine Vorgaben für zu überneh-
mende Nummern vorliegen. Als Ergebnis haben dann alle drei Objekte 
(Geschäftspartner, Rolle-Debitor und Rolle-Kreditor) eine identische 
Nummer und können in Auswertungen einander schneller zugeordnet 
werden.

2.1.1	 Debitoren

Als Erstes muss über Finanzwesen • Debitoren- und Kreditoren-
buchhaltung  • Debitorenkonten  • Stammdaten  • Anlegen der 
Debitorenstammdaten vorbereiten  • Kontengruppe mit Bild-
aufbau definieren (Debitoren) eine neue Kontengruppe eingerich-
tet und ausgeprägt werden (siehe Abbildung 2.2 und Abbildung 2.3).

Abbildung 2.2: Neue Debitorenkontengruppe »ZBPD«
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Abbildung 2.3: Ausprägung Debitorenkontengruppe »ZBPD«

Im Anschluss muss unter Finanzwesen  • Debitoren- und Kredi-
torenbuchhaltung • Debitorenkonten • Stammdaten • Anlegen 
der Debitorenstammdaten vorbereiten  • Nummernkreise für 
Debitorenkonten anlegen ein neuer Nummernkreis, wie in Abbil-
dung 2.4 dargestellt, mit externer Nummernvergabe festgelegt werden. 
Hierbei ist darauf zu achten, dass dieser Nummernkreis bei den Kredi-
toren und Geschäftspartnern nicht bereits vergeben ist.

Abbildung 2.4: Nummernkreis für neue Debitorenkontengruppe
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Zuletzt wird der neue Nummernkreis der neuen Debitorenkonten-
gruppe zugeordnet. Die Zuordnung erfolgt über Finanzwesen  • De-
bitoren- und Kreditorenbuchhaltung  • Debitorenkonten  • 
Stammdaten • Anlegen der Debitorenstammdaten vorbereiten • 
Nummernkreise den Kontengruppen für Debitoren zuordnen 
(siehe Abbildung 2.5).

Abbildung 2.5: Zuordnung Nummernkreis / Debitorenkontengruppe

2.1.2	 Kreditoren

Für die Kreditoren gehen Sie analog vor. Auch hier muss unter Finanz-
wesen • Debitoren- und Kreditorenbuchhaltung • Kreditoren-
konten  • Stammdaten  • Anlegen der Kreditorenstammdaten 
vorbereiten • Kontengruppe mit Bildaufbau definieren (Kredi-
toren) eine neue Kontengruppe eingerichtet und ausgeprägt werden 
(siehe Abbildung 2.6 und Abbildung 2.7).

Abbildung 2.6: Neue Kreditorenkontengruppe »ZBPK«
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Abbildung 2.7: Ausprägung Kreditorenkontengruppe »ZBPK«

Im Anschluss legen Sie unter Finanzwesen • Debitoren- und Kredi-
torenbuchhaltung • Kreditorenkonten • Stammdaten • Anlegen 
der Kreditorenstammdaten vorbereiten • Nummernkreise für 
Kreditorenkonten anlegen ebenfalls einen neuen Nummernkreis 
mit externer Nummernvergabe an, der gemäß Abbildung 2.8 mit dem 
des Debitors übereinstimmt.

Abbildung 2.8: Nummernkreis für neue Kreditorenkontengruppe

Dieser Nummernkreis wird nun wiederum über Finanzwesen  • De-
bitoren- und Kreditorenbuchhaltung  • Kreditorenkonten  • 
Stammdaten  • Anlegen der Kreditorenstammdaten vorberei-
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